
職業は      将来の選択肢を広げよう！

参加条件

原則として、全プログラムに参加できること

道内での起業に興味のある⾼校⽣・⼤学⽣・⼤学院
⽣・⾼等専⾨学校⽣等、または社会⼈であること

参加できない回がある場合、都度、事務局に連絡すること

【起業済みの場合】
VC等からの投資による資⾦調達を受けていないこと

BasicBasic
北海道スタートアップスタジオ

〜BASICプログラム〜

内容

開催
回数

募集
期間

これであなたも起業家の⼀⼈になる！
�ホンモノ�の起業家育成塾

       と聞くと、「⾃分には

ハードルが⾼い…」と感じてしまう⼈

は多いはず。

このプログラムでは、起業の⼀連の流

れを体験することで、「⾃分でも起業

ができそう！」という感覚を経験し、

将来のキャリアの選択肢として、起業

家という道を広げていきます。

「起業」
 こんな⼈におすすめ 

なんとなく興味はあるけど、
何から始めたらいいかわからない

スタートアップについて学んでいる
が、良いアイデアが思いつかない

学⽣のうちからビジネスについて
勉強しておきたいけど、機会がない

起業の⼀連の流れを体験することができる、学⽣または若⼿社会⼈対象の
起業家育成プログラム。
「⾃分でも起業ができそう！」という感覚を体験することで、将来のキャ
リアの選択肢として、起業家という道を広げていきます。

プログラム内容

解決すべき「課題」の発⾒、
顧客の課題検証、
ビジネスアイデアの創出、
マネタイズ⽅法の考案、ピッチの⽅法

全５回（オンライン開催）
※初回7/27(⼟)のみ、
 現地・オンラインハイブリッド開催

6/5(⽔）〜7/12(⾦)
(定員20名に達し次第、募集終了)

参加
無料

起業家!?



STARTUP�HOKKAIDO実⾏委員会

 お問い合わせ 

北海道スタートアップスタジオ運営事務局

E-Mail

hokkaido_startup_studio@tohmatsu.co.jp

講�座�内�容

最終ピッチ

第  回講座4第  回講座3

第  回講座2ビジネスアイデアの
種を発⾒！

前半では先輩起業家からのお話を聞いた
うえで、ビジネスアイデアの種となる課
題を発⾒する⽅法を学びます。
後半の�キックオフPARTY�では、同世
代の挑戦者や参加者同⼠の交流を通じて
仲を深めていきます。

第  回講座

第  回講座

1

5

お⾦を稼ぐビジネスの
仕組みを考えてみよう

お⾦を払ってくれる⼈
は誰だろう？

ユーザー検証の結果を
共有しよう

ピッチをしてみよう
�NoMaps�で
ピッチ登壇しよう

課題を解決するためにはお⾦を稼ぐ仕組
みがなければ⻑続きしません。
皆さんが発⾒した課題に対して、実際に
ビジネスとしてお⾦を稼ぐ仕組み（ビジ
ネスモデル）について⼀緒に考えてみま
しょう。

お⾦を稼ぐビジネスの仕組みを考えても
実際にそのサービスを使ってくれる⼈が
いなければ成り⽴ちません。
皆さんが考えたビジネスアイデアを使っ
てくれる⼈は誰か？ユーザーを⼀緒に考
えてみましょう。

サービスを使ってくれる⼈が本当にいた
のか？第3回講座以降、検証・ヒアリン
グした内容や結果を講師へ共有し、フィ
ードバックを頂きます。
参加者同⼠で検証内容を共有する時間や
講師との個別相談時間を活⽤して、周り
の⼈からも意⾒を頂きましょう。

ビジネスモデルの構築や仮説検証を終え
た後、ピッチを通じて他⼈に説明するこ
とにより、⾃分のビジネスアイデアに共
感を得る必要があります。
ピッチ資料の作成⽅法、ピッチのやり⽅
を学び、皆の前で実際にピッチをしてみ
ましょう。

参加者の中から選考された⽅は、北海
道の⼤規模カンファレンスイベントで
ある�NoMaps�にてビジネスアイデア
のピッチを⾏います（5名選考）。
ご⾃⾝のビジネスアイデアを道内外の多
くの⽅々に聴いて頂きます。

7/27(⼟)�
13:00-18:00

8/2(⾦)
18:00-21:00

8/9(⾦)
18:00-21:00

8/20(⽕)
18:00-21:00

8/28(⽔)
18:00-21:00

9⽉中旬
※調整中

お申込み

URL https://hokkaido-startup-studio.jp/basic/

プログラムサイトにある
エントリーフォームから
参加登録

6/5(⽔)エントリー開始
（定員20名程度）

  主 催  

 企�画�運�営 

  協���⼒  

有限責任監査法⼈トーマツ

旭川市、函館市、⼩樽市、帯広市、釧路市、HSFC
⼀般社団法⼈Ezofrogs、NPO法⼈北海道エンブリッジ
NoMaps実⾏委員会、公益財団法⼈とかち財団（LAND）


